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| Blok - Wstep do finansowania
i zabezpieczania eksportu

* Na co trzeba uwazac realizujgc ptatnosci miedzynarodowe

e Sposoby ograniczania ryzyka walutowego poprzez odpowiednie
zarzgdzanie nim

 Wprowadzenie do terminologii Trade Finance

www.pro-profit.net.pl
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Ptatnosci miedzynarodowe 1/1

e 7 czym wigze sie SEPA (Single Euro Payment Area) — waluta EUR, format
rachunku IBAN, kod BIC, ptatnosci tylko z kont EUR i na rach. w tej same;
walucie, zasieg to EU + (Islandia, Liechtenstein, Norwegia, Szwajcaria,
Andora, Monaka i San Marino), czas realizacji D+1 lub D-0, podziat
kosztow SHA (opcja obowigzkowa)

* Cena przelewu jest zdecydowanie nizsza w porownaniu do SWIFT i wynosi
od 0.5 PLN do maksymalnie 15 PLN. Srednie stawki na rynku oscyluja
pomiedzy 3 PLN a 5 PLN
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C

Ptatnosci miedzynarodowe 1/2

* Co to jest przelew Target Il (Euro Elixir) — waluta EUR, format rachunku
IBAN, kod BIC, ptatnosci tylko z kont EUR i na rach. w tej samej walucie,
zasieg to EU + (Islandia, Liechtenstein, Norwegia, Szwajcaria, Andora,
Monako i San Marino), czas realizacji D-O (tak jak SORBNET), podziat
kosztow SHA (opcja obowigzkowa)

 Cena przelewu jest zdecydowanie wyzsze w poréwnaniu do SEPA. Srednie
stawki rynkowe to 30 PLN

www.pro-profit.net.pl
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Ptatnosci miedzynarodowe 1/3

O czym musimy pamieta¢ wysytajac srodki za pomocg SWIFT (Society for
Worldwide  Interbank  Financial Telecommunication) -  zasieg
miedzynarodowy ptatnosci, wszystkie wymienialne waluty oprocz EUR
(SEPA), koniecznoSC posiadania relacji pomiedzy Bankiem wysytajgcego
ptatnos¢ a odbiorca: rachunek tzw. nostro/loro, tryb realizacji: D-0, D+1,
D+2, opcje kosztow: BEN, SHA, OUR, kod SWIFT/BIC

e Koszty uzaleznione od trybu realizacji:

- 0d 0.1% min. 30 PLN do max. 200 PLN
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Ptatnosci miedzynarodowe przychodzace

* Podlegajg pewnym regutom, o ktorych nalezy pamietac, a s3 to:
a) waluta rachunku zleceniodawcy oraz beneficienta powinna by¢
prowadzona w tej samej walucie
b) kazdy przelew mozna jeszcze wycofaé
c) srodki w Banku odbiorcy, a na jego rachunku
e Koszty zaksiegowania przychodzacych ptatnosci miedzynarodowych — tez
mogag byC obcigzone optatami i prowizjami. Czy chcemy aby tak byto?...




A PRO
y PROFIT..

| Blok - Wstep do finansowania
i zabezpieczania eksportu

* Sposoby ograniczania ryzyka walutowego poprzez odpowiednie
zarzgdzanie nim

 Wprowadzenie do terminologii Trade Finance

www.pro-profit.net.pl
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EXPORT

Zarzgdzanie ryzykiem walutowym

IMPORT

www.pro-profit.net.pl
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Zelazna zasada

Brak podejmowania decyzji o
zabezpieczaniu ryzyka walutowego jest
Swiadomg decyzja
0 zajeciu pozycji spekulacyjnej, a przez
to wystawianie sie w petni na wahania
rynkowe oraz zwigzane z tym ryzyko.

www.pro-profit.net.pl
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W ktérym momencie pojawia sie ryzyko kursowe?...

www.pro-profit.net.pl
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Modele zarzagdzania ryzykiem walutowym:

1. ,Mocne nerwy”, czyli zapraszamy do kasyna...
2. ,Spokojny sen”, czyli zarabiamy na tym, na czym sie znamy...
3. ,Czesciowe ryzyko”, czyli i chciat(a)bym i boje sie ...

Zarzgdzanie

aktywne

www.pro-profit.net.pl
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Polityka zabezpieczen kursow walutowych

Usystematyzowanie zasad, wg ktorych firma zabezpiecza
sie przed ryzykiem niekorzystnych zmian kursow walut.

* |dentyfikacja ryzyka wystepujacego w firmie

e Okreslenie celu zarzadzania ryzykiem walutowym

e Zasady zawierania transakcji zabezpieczajacych

* Dobér instrumentow

e Okreslenie kompetencji poszczegolnych dziatow  firmy
| wewnetrznych zasad wspotpracy w zakresie zabezpieczenia ryzyka
walutowego



PROFIT.. Podczas eksportu - hie SPEkUIujemy (!)r

gdyz...

v' To przystania prawdziwy obraz dziatalnosci eksportowej, a uzyskiwane dochody
nie odzwierciedlajg realnej marzy na tej dziatalnosci

v" Nigdy nie bedziemy pewni naszych dochodéw, gdyz beda uzaleznione od wahan
kursow walutowych, zmiennosc jest niestety duza

v’ Zabezpieczajac tylko terminy i kwoty wynikajace z komercyjnej dziatalnosci
powodujemy przewidywalng, a nie spekulacyjng dziatalnos¢ eksportowa

v' Caty obrét walutowy mozemy dostosowacé poprzez transakcje zabezpieczajace do
rzeczywistych terminow ptatnosci za faktury z matym marginesem na ewentualne
opoznienia lub zmiany harmonogramu

v’ Zabezpieczajagc do 100% transakcji wynikajagcych z juz podpisanych
umow/wystawionych faktur zawierajgcych okreslone kwoty i daty ptatnosci,
ograniczamy ryzyko zwigzane ze zmiang kursu

www.pro-profit.net.pl
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Moment zawarcia transakc
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v Momént)zawarcia tra a'lk'cji pw'Mwyniﬁqg wprostze zc
gospodarczych. Najezestszym momentem w ktérym firma

»Ootwiera” naturalng ekspozv,f;je walutowa bedzie‘*:-god isanie
umowy/kontraktu z kontrahentem-lub wystawieni’gﬁ tury.
“ | @

v Moment zawarcia transakcji powinien by¢ jak naj’%niej”uzaleiniony
‘od oczekiwan co do ksztattowania sie kursu walutowego w
przysztosci. Wszystkie parametry zwiazane z transakcjami: kwota,
termin,ﬁrs odniesienia i moment zawarcia transakcji muszg byc¢
maksymalnie skorelowane z"dziafalnoécia.-_k‘qmercyjnq klienta.

-

www.pro-profit.net.pl
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Kazdy instrument zabezpieczajacy

nalezy rozpatrywac z punktu widzenia prowadzonej
dziatalnosci, a nie oczekiwan co do ksztattowania
sie kursu walutowego w przysztosci !

www.pro-profit.net.pl
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Forward - skuteczne narzedzie

v' Forward — kontrakt na sprzedaz lub zakup waluty, zawarty
z Bankiem klienta na okreslong date w przysztosci, po z géry

ustalonym kursie.
v' 0 maksymalnym terminie rozliczenia kontraktu decyduje klient i

zazwyczaj termin ten jest scisle powigzany z terminem ptfatnosci
na fakturze.
v" FORWARD = Kurs SPOT + tzw. punkty terminowe

www.pro-profit.net.pl



@ PRO
¥ PROFIT-..
Wymogi formalne

* Posiadanie rachunkéw bankowych/brokerskich w danych walutach
transakcji

* Dostarczenie dokumentow potwierdzajgcych sytuacje finansowg
firmy

* Przyznanie przez bank limitu (unsecured/secured) na transakcje
zabezpieczajace

* Przyznanie przez Krajowy Depozyt Papierow Wartosciowych kodu
LEI (Legal Entity Identifier)

www.pro-profit.net.pl
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Przyjecie
zamowienia
1
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- |
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RYZYKO ' konto
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WALUTOWE NA . - -
I | Przewsalutowanie
OS5l CZASU | !
(EXPORT SPADEK :
KURSU)
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v" W dniu "zero" eksporter przyjmuje zamowienie na towar za kwote 100 000
EUR (kurs EURPLN na rynku to 4,3000) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,3000= 430000 PLN /,

v" W nastepnych dniach wystawia fakture eksportowa (termin ptatnosci 45
na 100 000 EUR (kurs EURPLN na rynku spada»::domsg&SOO) Kalkulacja E
eksportera : 100 000 EUR x 4,2800= 428 000 PLN

v' Naleznoé¢ za fakture wptywa na konto eksportera po 40 dniach (kurs EURPLN
na rynku spada do 4,2000) Kalkulacja eksportera :
100 000 EUR x 4,2000= 420 OOO PLN

v" W ciggu kolejnych 2 dni eksporter dokonuje sprzedazy 100 000 EUR (kurs
EURPLN na rynku spada do 4,1800) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,1800=418 000 PLN

v" Wynik: - 12 000 PLN

www.pro-profit.net.pl
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Przyjecie
Zamaowienia
1

i Whystawienie
i faktury
: :
i ' Wptyw na
RYZYKO ' ! kento
" 1
| .
WALUTOWE NA . 1 | Przewalutowanie Kurs FORWARD 4,30
0OSI CZASU ; !
(EXPORT SPADEK : :
KURSU Z
ZABEZPIECZENIEM)

>
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v" W dniu "zero" eksporter przyjmuje zamowienie na towar za kwote 100 000
EUR (kurs EURPLN na rynku to 4,3000) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,3000= 430000 PLN

(term. ptat. 45 d» i

v" W nastepnych dniach wystawia fakture eksportow‘_
, kurs forward 4,3000).

100 000 EUR (kurs EURPLN na rynku spada do 4,28
Kalkulacja eksportera : ’
100 000 EUR x 4,3000 = 430000 PLN

v Naleznos¢ za fakture wptywa na konto eksportera po 40 dniach (kurs EURPLN
na rynku spada do 4,2000) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,3000= 430000 PLN

v" W ciggu kolejnych 2 dni eksporter dokonuje sprzedazy 100 000 EUR (kurs
EURPLN na rynku spada do 4,1800) Kalkulacja eksportera :
100 000 EUR x 4,3000= 430000 PLN

v" Wynik: 0 PLN = PR —— po

www.pro-profit.net.pl
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PLN 100 000,00

PLN 0,00

Roaznice kursowe 2017 + symulacja bez zabezpieczenia
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Roznice kursowe 2017 + symulacja bez zabezpieczenia

PLN 200000,00

PLN 10:0 000,00 —

PLN 0,00 | - S T

| FIRMA "A" symulacja
FIRMA "A"

= FIRMA "A"  ®mFIRMA "A" symulacia
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RYZYKO
WALUTOWE NA
0S| CZASU
(EXPORT WZROST
KURSU)

Przyjecie
zamowienia
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Wystawienie | .
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|
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v W dniu "zero" eksporter przyjmuje zamowienie na towar za kwote 100 000
EUR (kurs EURPLN na rynku to 4,3000) Kalkulacja eksportera :
100 000 EUR x 4,3000= 430000 PLN

v" W nastepnych dniach wystawia fakture eksportdwf:
na 100 000 EUR (kurs EURPLN na rynku wzrasta d_
eksportera : 100 OO0 EUR x 4,3200= 432 000 PLN

v" Naleznos¢ za fakture wptywa na konto eksportera po 40 dniach (kurs EURPLN
na rynku wzrasta do 4,4000) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,4000= 440000 PLN

v" W ciggu kolejnych 2 dni eksporter dokonuje sprzedazy 100 000 EUR (kurs
EURPLN na rynku wzrasta do 4,4200) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,4200= 442 000 PLN

v" Wynik: + 12 000 PLN

www.pro-profit.net.pl
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v" W dniu "zero" eksporter przyjmuje zamowienie na towar za kwote 100 000
EUR (kurs EURPLN na rynku to 4,3000) Kalkulacja eksportera : ;
100 OO0 EUR x 4,3000= 430000 PLN : -

v" W nastepnych dniach wystawia fakture eksportowﬁterm ptat. 45 dfn) na.
100 000 EUR (kurs EURPLN na rynku wzrasta do 4,3200, kurs forward4 3400
Kalkulacja eksportera : 100 000 EUR x 4,3400 = 434 000 PLN

v" Naleznos¢ za fakture wptywa na konto eksportera po 40 dniach (kurs EURPLN
na rynku wzrasta do 4,4000) Kalkulacja eksportera :
100 OOOEUR x 4,3400= 434 000 PLN

v" W ciggu kolejnych 2 dni eksporter dokonuje sprzedazy 100 000 EUR (kurs

EURPLN na rynku wzrastado 4,4200) Kalkulacja eksportera :
100 OO0 EUR x 4,3400= 434 000 PLN

v' Wynik: + 4 000 PLN

www.pro-profit.net.pl
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Roéznice kursowe 2020 + symulacja bez zabezpieczenia

PLN 1 000 000,00
PLN 200 000,00
PLN 500 000,00
PLN 400 000,00
PLN 200 000,00

PLN 0,00

= FIRMA "A" ® FIRMA "A" symulacja
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Opcje waniliowe — czyli ,,polisa AC na kurs”

Opcja typu ,Put” pozwala eksporterowi na zabezpieczenie sie
przed stratami kursowymi, ktore mogtyby powsta¢ w wyniku
spadku kursu walutowego.

Posiadanie opcji Put daje prawo (a nie obowigzek) sprzedazy
okreslonej ilosci waluty po ustalonym wczesniej kursie.

Klient ma zagwarantowany kurs minimalny, a w przypadku
wzrostu kursu waluty powyzej kursu realizacji opcji, Klient ma
mozliwosc rezygnacji z opcji, wiec sprzedazy ,na rynku”

/a nabycie prawa do sprzedazy okreslonej ilosci waluty
w przysztosci po kursie realizacji Klient ptaci premie opcyjna.
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opcja Long Put

4,35
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PRO

PROFIT.. Putapki — czego/kogo unikac?...
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| Blok - Wstep do finansowania
i zabezpieczania eksportu

* Wprowadzenie do terminologii Trade Finance

www.pro-profit.net.pl
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Terminologia finansowania handlu 1/1

* Akredytywa - (Letter of Credit, L/C) - jest instrumentem utatwiajgcym
bezgotowkowe rozliczenie miedzynarodowych transakcji handlowych. Ma
forme pisemnego dokumentu, ktory tgczy zarowno sprzedajgcego, jak
| kupujgcego. Stosowany jest w celu ograniczenia ryzyka zwigzanego z
niewyptacalnoscig kontrahenta, wtasciwg realizacjg kontraktu, jakoscia
produktow, opoznieniem w realizacji zaptaty, itp.

www.pro-profit.net.pl
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Terminologia finansowania handlu 1/2

* Inkaso - jest forma rozliczen bezgotéwkowych w obrocie
miedzynarodowym. Polega na ztozeniu przez dostawce (produktow lub
ustug) w swoim Banku polecenia pobrania srodkow pienieznych od
odbiorcy/klienta w zamian za wydanie mu dokumentdéw uprawniajgcych
do odbioru produktéw lub ustug. Inkaso najczesciej wykorzystywane jest
przez partnerow handlowych, ktorzy majg duze zaufanie do siebie i nie
istnieje obawa braku zaptaty lub odbioru zamowionego towaru czy ustugi.
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Terminologia finansowania handlu 1/3

* Faktoring eksportowy - finansowanie krotkoterminowe oparte na
wykupie wierzytelnosci/faktur wystawionych przez dostawce/eksportera
do swoich odbiorcow/klientéw zagranicznych. Faktor, czyli instytucja
finansowa wykupuje od eksportera przedstawione nieprzeterminowane i
bezsporne wierzytelnosci, a odbiorcy zagraniczni/klienci dokonujg sptat
naleznosci na konto Faktora.

www.pro-profit.net.pl
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Terminologii finansowania handlu 1/4

* Forfaiting - to produkt finansowy, ktory choc czesto mylony z faktoringiem
i posiadajqgcy z nim wiele cech wspolnych (wykup wierzytelnosci) — rozni sie
znaczgco w sposobie finansowania. Jest to zakup naleznosci terminowych,
powstatych w wyniku realizacji dostaw z wytqczeniem prawa regresu w
stosunku do odstepujgcego wierzytelnosci. Otrzymane srodki pieniezne sq
pomniejszonych o wartos¢ odsetek za caty okres forfaitingu. Dotyczy
srednio lub dfugoterminowych transakcji.
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Terminologia finansowania handlu 1/5

 Ubezpieczenie naleznosci eksportowych - polega na ochronie eksportera
na wypadek nieplanowanych, nagtych, strat zwigzanych z realizacjg
kontraktu handlowego w obrocie miedzynarodowym. To kompleksowa
ochrona zarowno przed ryzykiem niewyptacalnosci, upadtosci,
kontrahenta/klienta, jak i catego Panstwa. Dodatkowo ubezpieczenie moze
chronic przed ryzykiem produkcji, politycznym oraz nadzwyczajnymi
sytuacjami (np. pandemia Covid-19)
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Il Blok - Zasady rozliczania transakcji

e Omowienie zasad stosowania akredytywy eksportowej poprzez je;
praktyczne aspekty

e Zasady stosowania inkasa eksportowego. Proces stosowania tego rodzaju
rozliczania transakcji. Zyski z uzywania tego produktu

* Faktoring eksportowy w praktyce oraz jego rodzaje

e Zasady stosowania forfaitingu eksportowego. Proces stosowania tego
rodzaju rozliczania transakcji

www.pro-profit.net.pl
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Akredytywa 1/1

* Dla jakiego typu przedsiebiorstwa kierowany jest ten produkt?

* Co daje eksporterowi akredytywa oprocz wyzszych kosztéw???
- eliminacja ryzyka braku otrzymania zaptaty za towar lub ustuge
- poczucie bezpieczenstwa
- mozliwos¢ udzielenia kredytu kupieckiego
- mozliwosci efektywnego rozszerzania portfela klientow
- ograniczenia ryzyka reputacyjnego — posrednikami sg Banki
- mozliwos¢ otrzymania wczesniej srodkow poprzez dyskonto
wierzytelnosci

www.pro-profit.net.pl
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* Organicznie ryzyka kraju zaréwno pod katem politycznym jak i
ekonomicznym. Umozliwia eksporterowi handlowanie z kontrahentami w
krajach, ktore utrudniajg lub uniemozliwiajg ten handel, a takze czynia
bardzo pracochtonng i kosztowng windykacje naleznosci

e Zyskanie opcji zwigzanych z przeniesieniem akredytywy na innego
beneficjenta (factoring lub forfaiting) i dzieki temu uzyskanie mozliwosci
sfinansowania catej produkcji lub ustugi, ktora jest przedmiotem kontraktu
handlowego. Taka sama zasada dotyczy kredytu bankowego, ktorego
zabezpieczeniem moze byc¢ taka wtasnie akredytywa



PRO
PROFIT-.

Akredytywa 1/3

* Jakiekolwiek zastrzezenia lub spory z odbiorcg (jesli sie pojawig) wobec
wyeksportowanego towaru lub ustugi, ktorych dotyczy kontrakt handlowy
nie wptywajg na ptfatnos¢, poniewaz jest to zaptata za zaprezentowane
dokumenty wymienione w akredytywie.

e W przypadku akredytywy potwierdzonej ryzyko jest eliminowane
praktycznie w 100%, poniewaz Bank bierze na siebie catos¢ ryzyka
ZWigzanego z ptatnoscig po prezentacji prawidtowych dokumentéw

e Caty proces przygotowania i rozliczenia akredytywy mimo, ze wydaje sie
,skomplikowany” podlega kilku zasadom i wyglada tak .....................



SPRZEDAIJACY handlowy KUPUJACY

Informacja do
eksportera o otwarciu
akredytyw

Zlecenie otwarcia
akredytywy

BANK BANK
EKSPORTERA IMPORTERA

Potwierdzenie
Schemat inicjowania akredytywy otwarcia akredytywy



/ SPRZEDAJACY towart KUPUJACY

Informacja do Wvstani Informacja do Banku/
eksportera o srodkach y>tanie weryfikacja
dokumentow )
na rachunku dokumentiw
\ BANK BANK

EKSPORTERA IMPORTERA

Wystanie srodkow
Proces rozliczania akredytywy finansowych
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Akredytywa — ale jaka?

 Obca lub dokumentowa, to najbardziej popularna forma akredytywy, ale
moze jednak bardziej rozbudowana o inne funkcje ?...

e Kiedy i po co stosowac inne rodzaje?...

* Jak wyglada caty proces przygotowania i rozliczenia?...

www.pro-profit.net.pl
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Akredytywa zaliczkowa

e 7 tak zwang czerwong klauzulg (red clause credit) — oznacza, ze bank
otwierajacy daje bankowi posredniczgcemu upowaznienie do wyptaty na
rzecz beneficjenta zaliczki, jeszcze przed zaprezentowaniem dokumentow
odnoszacych sie do dostawy towaru.

 Bank wyptaca kwote akredytywy, ktora jest pomniejszona o wczesniejszg
zaliczke podczas prezentacji dokumentéw. Dzieki tej formie akredytywy
sprzedajgcy ma srodki na pokrycie kosztow produkgji
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Akredytywa zabezpieczajgca

Ma ona charakter gwarancji bankowej

Zleceniodawca akredytywy jest zobowigzany do zaptaty, w razie uchylania
sie przez niego - jest to jego bank,

Eksporterowi gwarantuje otrzymanie Srodkéw gdy kontrahent/klient
banku - nie wywigze sie z umowy

Jej celem jest wystepowanie w roli gwaranta ptatnosci oraz zabezpiecza
wykonanie zobowigzan wynikajgcych z kontraktu, a nie w roli instrumentu
ptatnosci za konkretne towary lub ustugi. Stuzy zabezpieczaniu umow a nie
do petnego rozliczania transakcji handlowej

W tym przypadku Bank ma role wyczekujacg, a nie aktywnag jak w
przypadku akredytywy dokumentowej
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Akredytywa ,,standby”, a gwarancja ptatnosci

W gruncie rzeczy zasada dziatania tego rozwigzania jest taka sama, a
jednak jest potrzeba istnienia tych dwoch produktow, poniewaz:

- Rozpowszechnienie akredytywy standby na sSwiecie wigze sie z tym, ze
w niektorych panstwach nie ma odpowiedniego prawa bankowego, na
podstawie ktorego instytucje finansowe mogtyby udziela¢ gwarancji
bankowych. Stgd potrzeba zastosowania wifasnie takiej formy
akredytywy. Dotyczy to min. USA

- Akredytywa dziata na mocy przepisow uniwersalnego standardu,
wydanego w 2007 roku przez Miedzynarodowg Izbe Handlowa
w Paryzu (UCP 600), a gwarancja podlegta jest prawu miejscowemu
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Akredytywa — przyktady z zycia wziete 1/2

Dystrybutor z rynku produktow zywnosciowych wybrat ten rodzaj
zabezpieczenia eksportu z uwagi bezpieczenstwo

Odbiorca byta firma z rynku portugalskiego

Nasza rekomendacja wskazywata, aby eksporter wpisat wszystkie warunki
z akredytywy do kontraktu, jednoczesnie uwazajgc na to kto ponosi koszty
i jaki jest ich podziat

Catfa transakcja przebiegta bezproblemowo i zakonczyta sie rozpoczeciem
owochej wspotpracy pomiedzy kontrahentami
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Akredytywa — przyktady z zycia wziete 1/2
e Polski producent wysytat towar do jednego z europejskich krajow

* Firma nie wzieta pod uwage naszej rekomendacji oraz czyhajgcych po
drodze wszystkich prowizji i optat

* Efekt byt taki, ze przy kontrakcie w wysokosci 100 tys. EUR, wszystkie
optaty wyniosty 5 tys. EUR (duzo czy mato pozostawiamy Panstwa
ocenie!ll)

www.pro-profit.net.pl
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Na co trzeba uwazac korzystajgc z akredytywy

e (Czy akredytywa jest odwotalna czy nieodwotalna !!!

 Termin waznosci akredytywy !!!

* Dostarczenie odpowiednich dokumentow, ktore nie zawierajg btedow.
W przeciwnym wypadku eksporterowi pozostaje renegocjowanie
warunkow akredytywy (co wymaga zgody i banku, i kontrahenta) lub
zrezygnowanie z niej i dochodzenie zaptaty bezposrednio od kontrahenta

* Czy akredytywa jest przenosna czy tez nie

e Zapisy zawarte w akredytywie powinny zosta¢ odzwierciedlone
w kontrakcie, poniewaz to utatwi jej rozliczenie

www.pro-profit.net.pl
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Il Blok - Zasady rozliczania transakcji

e Zasady stosowania inkasa eksportowego. Proces stosowania tego rodzaju
rozliczania transakcji. Zyski z uzywania tego produktu

* Faktoring eksportowy w praktyce oraz jego rodzaje

e Zasady stosowania forfaitingu eksportowego. Proces stosowania tego
rodzaju rozliczania transakcji

www.pro-profit.net.pl
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Inkaso

W jakich przypadkach stosuje sie inkaso?
- Korzysta sie z tego rodzaju zabezpieczenia transakcji najczesciej wtedy,
gdy juz dobrze zna sie swojego kontrahenta i ma sie wzgledng
pewnosc, ze nie odstgpi on od transakcji

* Co tak naprawde otrzymujemy korzystajqgc z tego produktu?
- zabezpiecza eksportera przed otrzymaniem towaru przez importera,

zanim ten uisci zapfate, ale nie chroni go przed opoznieniem w zaptacie.

* Banki w tego typu transakcji petniq role tylko ,,skrzynek przekaznikowych”



SPRZEDAJACY towaru KUPUJACY

Przekazanie Przekazanie
dokumentow do dokumentow do
Banku importeri

BANK BANK
EKSPORTERA IMPORTERA

Wystanie
dokumentow do

Schemat inicjowania inkasa Banku importera




EKSPORTER/ IMPORTER/
SPRZEDAJACY KUPUJACY

Zaksiegowanie
srodkow na rachunku
eksportera

Potwierdzenie
odbioru towaru

BANK BANK
EKSPORTERA IMPORTERA

Przekazanie srodkow

. A do Banku importera
Proces rozliczenia inkasa
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Inkaso — przyktady z zycia wziete 1/1

Polski dystrybutor maszyn do przemystu drzewnego

Wspotpracuje z jedng z miedzynarodowych grup, dla ktorej od czasu do
czasu dostarcza maszyny w rozne czesci Swiata

To doskonate narzedzie w tym przypadku dla obydwu stron, poniewaz
odbiorca/klient dyscyplinuje w ten sposdb swoje odziaty. Polska firma
otrzymuje srodki zaraz po wystaniu towaru i prezentacji odpowiednich
dokumentow

Nasza rekomendacja potwierdzata utrzymywanie i korzystanie z tego
rozwigzania

Firmy dalej wspodtpracujg ©
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Inkaso — przyktady z Zycia wziete 1/2
Eksporter z rynku produktow zywnosciowych wybrat ten rodzaj
zabezpieczenia eksportu z uwagi na nizsze koszty obstugi niz przy
akredytywie
Odbiorcg byta firma z rynku pozaeuropejskiego
Towar nie nalezat cate szczescie do kategorii produktow szybko
psujacych sie
Nasza rekomendacja wskazywata, aby eksporter wybrat jednak
akredytywe z uwagi na rodzaj produktow i nieznajomos¢ odbiorcy
Cafa transakcja zakonczyta sie dos¢ kosztownie dla eksportera, poniewaz
kupujacy/kontrahent nie zaptacit za towar, wiec polska firma musiata na
wtasny koszt sprowadzi¢ towar do kraju
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Na co trzeba uwazaé korzystajqgc z Inkasa

e Jest to tanszy sposob zabezpieczenia sie w  transakcjach
miedzynarodowych niz akredytywa lecz tez bardziej ryzykowny!!!

e Musimy miec¢ do naszego partnera handlowego duze zaufanie, poniewaz
jesli nie zaptaci za dokumenty prezentowane w ramach Inkasa wowczas
bedziemy musieli na wtasny koszt przywiez¢ towar do kraju — chyba, ze w
miedzyczasie znajdziemy innego nabywce, ale czy tak bedzie ?...

 Aby zmniejszyC ryzyko wystepujgce w tej transakcji powinnismy dotozy¢
jeszcze kolejne zabezpieczenia: weksel z awalem |ub ubezpieczenie
naleznosci
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Il Blok - Zasady rozliczania transakcji

* Faktoring eksportowy w praktyce oraz jego rodzaje

e Zasady stosowania forfaitingu eksportowego. Proces stosowania tego
rodzaju rozliczania transakcji

www.pro-profit.net.pl
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Faktoring eksportowy 1/1

* Dla jakiego przedsiebiorcy jest ten produkt?
- kazdy eksporter, ktory wystawit fakture i posiada z tego tytutu
naleznosci z tytutu realizacji kontraktu handlowego miedzynarodowego
- kazdy przedsiebiorca, ktory chce poprawic¢ sobie ptynnosc¢ finansowa
poprzez szybsze otrzymanie srodkow finansowych
- Kazda firma, ktora chce rozszerza¢ wspotprace jednoczesnie udzielajgc
kredytu kupieckiego lub wydtuzajac jego okres
* A cozcenami, czy mnie na to stac?...
- ile kosztuje spokojny sen?...
- czy firma moze i na ile pozwoli¢ sobie na strate srodkow pienieznych?...
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Faktoring eksportowy 1/2

* Dlaczego nie kredyt obrotowy?
- Faktor pomaga w windykacji lub prowadzi jg samodzielnie
- Kazdy Wasz odbiorca przekazany do faktoringu zostanie sprawdzony
pod katem sytuacji ekonomiczno — finansowej (wersja bez regresu)
- Tylko dobrzy klienci otrzymajg indywidualny limit transakcyjny

* Podziat faktoringu ze wzgledu na strone przejmujaca ryzyko
- zregresem
- bezregresu

www.pro-profit.net.pl



PRO
PROFIT.-.

Faktoring eksportowy z regresem

Najbardziej popularny i najczesciej proponowany przez Faktorow
(instytucja skupujgca fakture)

Ryzyko niewyptacalnosci jest po stronie eksportera

Faktor ptaci za fakture, a nastepnie czeka do daty jej ptatnosci. Jesli srodki
pieniezne nie wptyng wowczas tg kwotg obcigza rachunek eksportera
Windykacja po stronie eksportera. Faktor moze jedynie odptatnie pomaoc
W jej przeprowadzeniu. Firma faktoringowa to nie windykacja !!!

Kazdy kontrahent otrzymuje indywidualny limit, do wysokosci ktorego
beda skupowane faktury

Po rozliczeniu catej transakcji indywidualny oraz globalny zostaje
automatycznie odnowiony



EKSPORTER/ WIERZYCIEL

Akceptacja faktury —
wyptata srodkoéw /

obcigzenie rachunku Potwierdzenie cesji /

kwotg niezaptaconej Brak zaptaty za fakture
faktury

Wystanie towaru /
wystawienie faktury

FAKTOR/ IMPORTER /
SKUP FAKTUR DtUZNIK

Pomoc w windykacji

_ przez Faktora
Faktoring z regresem



PROFIT.. Faktoring eksportowy bez regresu

il

* Mniej popularny wsrod instytucji faktoringowych, poniewaz wigze sie z
przejeciem petnego ryzyka kontrahenta / dtuznika

* Ryzyko niewyptacalnosci jest po stronie faktora

 Faktor pfaci za fakture, a nastepnie czeka do daty jej ptatnosci. Jesli
srodkow nie bedzie wowczas rozpoczyna windykacje, ale to nie jest firma
windykacyjna !!!

 Taki rodzaj faktoringu wigze sie z nabyciem przez faktora polisy
ubezpieczeniowej

e Kazdy kontrahent otrzymuje indywidualny limit do wysokosci, ktorego
bedg skupowane faktury

* Po rozliczeniu catej transakcji indywidualny oraz globalny limit zostaje

automatycznie odnowion

www.pro-profit.net.pl



EKSPORTER/ WIERZYCIEL

Akceptacja faktury —
wyptata srodkow /
brak odnowienia limitu

na odbiorce/ dtuznika Brak zaptaty za fakture

FAKTOR/ IMPORTER/
SKUP FAKTUR DtUZNIK

Windykacja po
] stronie Faktora
Faktoring bez regresu
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Faktoring — przyktady z Zycia wziete 1/2
Eksporter produktéw z szeroko rozumianej branzy chemicznej
Odbiorca byta firma majaca siedzibe w jednym z panstw s3asiadujgcych z
Polska
Dzieki faktoringowi mogli rozszerzy¢ wspotprace, poniewaz eksporter bat
sie zaoferowac kredyt kupiecki, a odbiorca nie chciat dtuzej robi¢ przedpftat
To byt jedyny rozsadny wybor, aby kontynuowacC wspotprace w sposob
bezpieczny przy akceptowalnym dla kazdej ze stron poziomie
bezpieczenstwa
Nasza rekomendacja zaktadata dotozenie do tego zestawu jeszcze polisy
ubezpieczenia naleznosci eksportowej, gdyby dalej rost wzajemny obrot, a
ten klient zaczat mocno wazy¢ w portfelu klientow
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Na co trzeba uwazac korzystajqgc z faktoringu

Jest to zdecydowanie drozsze rozwigzanie od kredytu bankowego

Faktor bedzie chciat sSwiadczy¢ tg ustuge dla catego portfela Waszych
odbiorcow ze wzgledu na dywersyfikacje ryzyka

Wyptacane sg srodki tylko za faktury nieprzeterminowane oraz bezsporne
Wasi odbiorcy bedg musieli podpisac¢ cesje, wiec dowiedzg sie o tym
produkcie. To z kolei moze pociggna¢ za sobg koniecznos¢ wydtuzenia
terminu ptatnosci lub udzielenia wyzszego rabatu Ilub bonusu
sprzedazowego

Finansowane jest srednio pomiedzy 80% a 90% kwoty netto na fakturze

Przy faktoringu bez regresu konieczna bedzie polisa, ktorej koszty poniesie
eksporter
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Il Blok - Zasady rozliczania transakcji

e Zasady stosowania forfaitingu eksportowego. Proces stosowania tego
rodzaju rozliczania transakcji

www.pro-profit.net.pl
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Forfaiting

 Tak jak faktoring polega na nabyciu nieprzeterminowanych naleznosci
handlowych

* Ten produkt w porownaniu do faktoringu dotyczy tylko transakcji na rynku
miedzynarodowym

e Zawsze jest bez regresu

 Dotyczy srednio i dtugo terminowych transakcji wysokokwotowych, gdzie
wystepuje niewielka ilos¢ faktur

* Wynagrodzenie w postaci odsetek dyskontowych pobierane jest z gory za
caty okres finansowania

e Jak wyglada caty proces przygotowania i rozliczenia

www.pro-profit.net.pl



EKSPORTER/ FORFAITYSTA

Akceptacja faktury/ Przestanie faktury do Wysytanie towaru/
wyptata Srodkow Faktora - Sprzedaz wystawienie faktury

FORFAITER/ IMPORTER/
SKUP FAKTUR DtUZNIK

Potwierdzenie cesji/
zaptata za fakture

: _ bezposrednio do
Proces obstugi faktoringu Faktora
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Na co trzeba uwazac korzystajqgc z forfaitingu?

Jest to troche inny produkt niz klasyczny faktoring. Przeznaczony do
finansowania tylko miedzynarodowego obrotu handlowego. A faktoring
moze byc takze krajowy i przeznaczony jest do duzej ilosci transakgji.

Moze dotyczyC pojedynczych transakcji, nawet jesli bedg realizowane w
transzach lub etapami

Przeznaczony do finansowania duzych projektow (np. logistyka,
infrastruktura, wykonawstwo specjalistycznych maszyn i urzadzen)

Zawsze bez regresu do eksportera, wiec odbiorca musi mie¢ dobrg
sytuacje finansowo-ekonomicznga
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lll Blok - Ubezpieczenie naleznosci eksportowych

* Ubezpieczanie naleznosci eksportowych - na czym polega i jak je stosowac.

* Rodzaje ubezpieczenia naleznosci eksportowych ze wzgledu na
ubezpieczane ryzyko: ryzyko produkcji, ryzyko handlowe, ryzyko polityczne.

www.pro-profit.net.pl
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Ubezpieczenie naleznosci eksportowych 1/1

e Jest to produkt, ktory moze byc stosowany jako samodzielne i jedyne

zabezpieczenie lub jako produkt wspomagajacy, komplementarny do
akredytywy czy inkasa

e Polisa chroni tylko od niewyptacalnosci, a nie od opdznien w ptatnosciach,
pozostawiajgc na boku kwestie zwigzane z dostawami

e Ze wzgledu na ryzyka wystepujagce w obrocie miedzynarodowym
ubezpieczenia dzielimy na: produkcji, handlowe czy polityczne
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Ubezpieczenie naleznosci eksportowych 1/2

e Ryzyko produkcji obejmuje:

- ochrone eksportera / ubezpieczonego juz na etapie produkcji lub
realizacji ustugi do momentu wysytki lub odebrania ustugi przez
Zamawiajgcego, czyli importera

- W momencie wycofania sie kontrahenta z catej transakcji powodujgac
tym samym brak sprzedazy, a zostaty juz poniesione koszty i wydatki
ZWigzane z wykonaniem zobowigzan kontraktowych

-  Eksporter moze liczy¢ na odszkodowanie z tytutu posiadanej polisy
ubezpieczenia
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Ubezpieczenie naleznosci eksportowych 1/3

* Ryzyko handlowe obejmuje:

- ochrone eksportera / ubezpieczonego, wystepuje juz po realizacji
kontraktu handlowego (towar zostat wystany, a ustuga zrealizowana)

- Jesli kontrahent zagraniczny stanie sie niewyptacalny lub utraci na
dtuzej zdolnos¢ do dotrzymywania swoich zobowigzan kontraktowych,
to Ubezpieczyciel pokryje koszty dostarczonych towarow |ub
swiadczonych ustug

- Do szkod objetych ubezpieczeniem mozemy tez zaliczyC jednostronne
zerwanie lub zwieszenie kontraktu przez importera, a takze odmowe
przejecia przez niego zamowionego towaru lub ustugi
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Ubezpieczenie naleznosci eksportowych 1/4

* Ryzyko polityczne obejmuije:

ochrone eksportera / ubezpieczonego od ryzyka niezaleznego zarowno
od eksportera jak i importera, ale ma decydujagcy wptyw na
niezrealizowanie sie catego lub w czesci kontraktu handlowego

do gtéwnych czynnikéw ryzyka politycznego mozemy zaliczyc:

a) wprowadzenie roznorodnych ograniczen skutecznie
uniemozliwiajgcych realizacje kontraktu handlowego

b) wprowadzenie ograniczen ptatniczych, ktére w znaczacy sposob

uniemozliwi regulowanie zobowigzan kontraktowych przez
Zamawiajgcego
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Ubezpieczenie naleznosci eksportowych 1/5

c¢) decyzje urzedowe dotyczgce konwersji lub zmiany kursu
walutowego, ktore sprawig, ze rozliczenie kontraktu moze byc
dokonane tylko w walucie lokalnej po z gory ustalonym kursie, ktory
sprawi, ze kontrakt przestanie by¢ rentowny

d) decyzje OECD, Unii Europejskiej lub RP w sprawie wciggniecia na
liste krajow objetych zakazem lub ograniczeniami w zakresie handlu
zagranicznego krajow lub podmiotow gospodarczych juz po
podpisanych umowach lub kontraktach
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Ubezpieczenie naleznosci eksportowych 1/6

e) wypadki losowe, ktore sg trudne do przewidzenia ale niestety sie
zdarzaja. Do nich zaliczy¢ mozemy: powstania, rewolucje, zamieszki,
przewlekte masowe strajki, trzesienia ziemi, wybuchy wulkandw,
cyklony, tajfuny lub powodzie

f) doskonatym przyktadem obecnie wystepujacego ryzyka niedajacego
sie przewidzie¢ co do konsekwencji jest Covid-19 i zwigzane z nim
perturbacje (np. zamykane granice, brak mozliwosci dostarczenia
towaru, brak dostaw na czas materiatow do produkgji, itp.)
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Na co trzeba uwazac korzystajgc z ubezpieczenia

naleznosci eksportowych
Limit ubezpieczeniowy udzielany jest tylko najlepszym podmiotom po ich
wczesniejszej weryfikacji. Brak limitu moze ale nie musi oznaczac staba
sytuacje odbiorcy. Wowczas warto rozwazyc inne produkty.
WiekszoS¢C towarzystw ubezpieczeniowych bedzie chciato o0bjac
ubezpieczeniem caty portfel odbiorcéow, a nie tylko pojedynczych
kontrahentow
Sprawdzamy jakie sg wytaczenia lub wzajemne znoszenia, dzieki ktorym
firma ubezpieczeniowa nie bedzie musiata uznac i wyptaci¢ szkody z polisy
Skrupulatnie analizujemy wszystko to, co jest zapisane matym drukiem,
regulaminy oraz ogolne warunki ubezpieczenia
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Eksport na swiecie - podsumowanie

* Co dla nas oznaczajg produkty finansowania handlu oraz jak wspomagamy
naszych klientow?

e Jakie produkty polecamy eksporterom chcacym zdobywac swiatowe
rynki?

* Jak wygladajg nasze rozwigzania i ustugi dla eksporterow?

e Czy spokojne prowadzenie biznesu jest w ogodle policzalne i da sie

wycenic?...
www.pro-profit.net.pl
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Sesja pytan i odpowiedzi

Jesli sq, to chetnie na wszystkie odpowiemy

www.pro-profit.net.pl
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