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Sebastian Sadowski-Romanov

300 projektow eksportowych realizowanych dla ponad 100 klientéw.
25 lat doswiadczenia w handlu miedzynarodowym.

Kompleksowo przeprowadzimy Panstwa przedsiebiorstwo przez proces internacjonalizacji — od

audytu eksportowego, po wybdr i badania rynku oraz pozyskiwanie klientéw zagranicznych.

From local to global.

Blok 1. Zwyczaje handlowe, kolejnos¢ stosowania praw, rodzaje

umow, cechy dobrej umowy

Zwyczaje i uzanse handlowe

W handlu miedzynarodowym powszechnie wykorzystuje sie réznego rodzaju zwyczaje lub tzw.

uzanse, czyli zwyczaje spisane i powszechnie zaakceptowane przez kupcéw miedzynarodowych.

Z uzansem handlowym mamy do czynienia wéwczas, gdy zwyczaj handlowy zostanie zarejestrowany i
ogtoszony przez okreslong organizacje miedzynarodowsq. Zwyczaje i uzanse nie mogg byc sprzeczne z

powszechnie obowigzujgcymi przepisami prawa.
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Czesto dazy sie do ustalenia jednolitych, powszechnie obowigzujgcych na catym swiecie wyktadni i
przeprowadza sie kodyfikacje zwyczajéw i uzanséw handlowych. Do jednych z najwazniejszych nalezg

reguty Incoterms.
Podziat zwyczajéw i uzansow

Branzowe

Dzielg sie na poszczegdlne gatezie transportu i gatezie gospodarki, np. znajdujg zastosowanie tylko w

transporcie morskim lub obowigzujg jedynie dla handlu okreslonymi towarami.
Nalezg do nich m.in.:

e Reguty Hasko-Visbijskie,

Reguty Hamburskie,

Reguty Rotterdamskie,

Kodeks Morski z 2001 roku,

Reguty Yorku-Antwerpii.
Lokalne

Sg przystosowane w tresci do obowigzywania na wyznaczonym terytorium, np. w danym kraju lub na

wybranej gietdzie, aukcji czy w porcie morskim.
Nalezg do nich, m.in.:
e |okalne zwyczaje regulujgce zegluge na wodach,
e |okalne zwyczaje regulujgce handel,
e |okalne zwyczaje krajowe,
e |okalne zwyczaje gietdowe,
e |okalne zwyczaje portowe.
Powszechne
S3 uniwersalnie stosowane na catym Swiecie.

Nalezg do nich, m.in.:
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jednolite zwyczaje i praktyka dla akredytyw dokumentowych,
jednolite reguty dotyczace inkasa,
jednolite reguty dla gwarancji ptatnych na zadanie,

opracowania FIATA2 dotyczgce uméw spedycyjnych i spedytorskich, dokumentéw

przewozowych,

opracowania IRU10 dotyczgce dokumentéw w transporcie drogowym (list CMR),
Incoterms,

Combiterms — dotyczg transportu multimodalnego,

amerykanskie znowelizowane definicje handlu zagranicznego.

Kolejnos¢ stosowania praw w handlu miedzynarodowym

Zapisy kontraktu ustalone pomiedzy stronami zawsze majg pierwszenstwo przed zwyczajami

(uzansami) oraz normami tzw. prawa dyspozytywnego.

1.

2.

3.

prawo bezwzglednie obowigzujace
zapisy kontraktu

zwyczaje i uzanse

4. prawo wzglednie obowigzujace

Miedzynarodowa Izba Handlowa

International Chamber of Commerce. To organizacja pozarzagdowa przedsiebiorstw i izb

przemystowo-handlowych zajmujaca sie ustalaniem regut dotyczgcych miedzynarodowych transakcji

handlowych oraz miedzynarodowym arbitrazem gospodarczym.

Polski Komitet Narodowy Miedzynarodowe;j Izby Handlowej (ICC Polska)

Przejdz do strony Polskiego Komitetu Narodowego Miedzynarodowej Izby Handlowej aby dowiedzieé

sie, czym zajmuije sie ta instytucja.

Zasady ICC

arbitrazu gospodarczego — Miedzynarodowy Sad Arbitrazowy

handlowe — Incoterms, Combiterms
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e obstugi akredytyw dokumentowych

e obstugi inkasa bankowego

e obstugi remburséw miedzybankowych
Konwencja Wiedenska

Konwencja Narodéw Zjednoczonych o umowach miedzynarodowe] sprzedazy towardw (ang.
Convention on Contracts for the International Sale of Goods - CISG) to wielostronna umowa
miedzynarodowa, ktdra ujednolica zasady miedzynarodowego prawa handlowego dotyczgce umoéw
zawieranych w celu miedzynarodowej sprzedazy towaréw. Na dzier 25.09.2020 r. konwencje

ratyfikowaty 94 panstwa swiata.

Konwencja CISG zostata podpisana w Wiedniu 11 kwietnia 1980 r., dlatego bywa nazywana takze
konwencjg wiedeniskg. W przypadku, gdy nie jest to wyraznie ujete w umowie, przepisy CISG uznaje
sie za obowigzujgce w prawodawstwie krajowym odnoszgcym sie do transakcji sprzedazy towarow

pomiedzy kontrahentami z krajéw, ktdre ratyfikowaty konwencje.

Jest pomocna w konstruowaniu kontraktdw handlowych z partnerami zagranicznymi, w szczegdlnosci
przy precyzowaniu praw i obowigzkdw stron. Na mocy Konstytucji RP, Konwencja stanowi zrédto
prawa bezposrednio obowigzujgcego w polskim porzagdku prawnym i moze byé stosowana

bezposrednio przez sagdy do rozstrzygania sporéow z materii objetej konwencja.
Kto ratyfikowat CISG?

e Albania

e Argentyna
e Armenia

e Australia
e Austria

e Azerbejdzan

e Bahrajn
e Biatorus
e Belgia
e Benin

e Bosnia i Hercegowina
e Brazylia
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e Butgaria
e Burundi

e Kamerun

e Kanada
e Chile
e Chiny

e Kolumbia
e Kongo
o Kostaryka

e Chorwacja

e Kuba
e Cypr
e (Czechy

e Korea Pdtnocna
e Dania

e Dominikana

e Ekwador

o [Egipt

e Salwador

e Estonia

e Fidzi

e Finlandia

e Francja
e Gabon
e Gruzja
e Niemcy
e Grecja

e Gwatemala
e Gwinea
e Gujana Francuska

e Honduras

o Wegry
7|31
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e [slandia
e lrak

e lzrael

e  Witochy
e Japonia
e Kirgistan
e totwa

e laos

e Liban

e Lesotho
e Lliberia

e Liechtenstein
e Litwa

e Luksemburg

e Madagaskar

e Mauretania

o Meksyk

e Motdawia

e Mongolia

e (Czarnogoéra

e Holandia

e Nowa Zelandia
e Norwegia

e Palestyna

e Paragwaj

e Peru

e Polska

e Portugalia

e Korea Potudniowa
e Rumunia

e Rosja

e Saint Vincent i Grenadyny
8|31
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e San Marino
e Serbia

e Singapur

e Stowacja

e Sfowenia

e Hiszpania
e Szwecja

e Szwajcaria

e Syria

e Turcja

e Uganda
e Ukraina
e USA

e Urugwaj

e Uzbekistan
e Wietnam

e Zambia

Co obejmujg przepisy Konwencji Wiedenskiej?
e doktadne oznaczenie towaru i omdéwienie jego szczegdlnych witasciwosci
e okreslenie obowigzku dostarczania dokumentéw dotyczgcych towaru

e okreslenie sposobu i terminu dostawy towaréw

e wymogi opakowania towaru

e okreslenie obowigzkéw sprzedajgcego i kupujacego

Rodzaje kontraktow w eksporcie

Z podziatem ze wzgledu na:

1. llo$¢ dokumentow

Jedno-dokumentowy. Umowa w formie jednego aktu prawnego, ktéry zawiera wszystkie warunki

Swiadczen miedzy stronami.
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Wielo-dokumentowy. Sktada sie z oferty, zamdwienia i potwierdzenia zamodwienia.
2. Sposéb kontaktowania sie stron

Swobodne — zawierane w wyniku np. wizyt akwizycyjnych, ogtoszen reklamowych, spotkan
towarzyskich.

Formalne - zawierane np. na targach, wystawach, gietdach.
3. Termin dostawy
Dtugoterminowe - umowa wigze strony na okres powyzej 1 roku.
Krotkoterminowe - realizacja kontraktu nastepuje w ciggu 12 miesiecy.
4. Sposbb ptatnosci
e gotdwkowe
e kredytowe
e wolnodewizowe
e clearingowe
e barterowe
e kompensacyjne
5. Forme zawarcia kontraktu
e pisemne
o telegraficzne
e ustne

elektroniczne

Elementy umowy eksportowej

Kluczowe punkty, ktdre kazdy eksporter powinien zawrze¢ w podpisywanej umowie:
Kontrakt (sktada sie z sekcji ,,dane” i warunki”).

Dane (nazwy i adresy obu stron oraz data, miejscowos¢ i numer kontraktu).

Warunki (warunki podstawowe oraz warunki uzupetniajgce).
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Warunki podstawowe (rodzaj, cena, gatunek i opakowanie towaru oraz warunki dostawy i ptatnosci).

Warunki uzupetniajace (reklamacje, kary umowne, arbitraz).

Blok 2. Incoterms 2020

Incoterms — czym jest?

International Commercial Terms. To zbidr regulacji okreslajgcych warunki wymiany handlowej miedzy
sprzedawcy i kupujgcym — eksporterem i importerem. Ustalone zostaty przez Miedzynarodowg Izbe

Handlu (ICC).

By ujednolici¢ zasady dla przedsiebiorcéw z réznych krajow, Incoterms jasno okreslajg obowigzki i

odpowiedzialnos¢ kupujacego i sprzedajacego.

Zastosowanie tych regut zalezy od woli obu stron i powinno zosta¢ zaznaczone w podpisywanym

kontrakcie lub umowie.

Incoterms mozna stosowac zarowno w handlu miedzynarodowym — w Unii Europejskiej oraz poza jej

obszarem — jak i w handlu krajowym.
Zakres stosowania Incoterms

Incoterms zajmujg sie kwestiami zwigzanymi z dostarczeniem produktéow od sprzedawcy do nabywcy.

Obejmuje to m.in.:
e przewdz produktéw,
¢ rozliczenie odpowiedzialnosci eksportowych i importowych (optaty celne),
e pokrycie kosztow, w tym transportu i ubezpieczenia,
e przeniesienie ryzyka za stan produktéw w réznych punktach procesu transportowego.

Incoterms sg uzywane zawsze w potgczeniu z lokalizacjg geograficzng. Incoterms okreslajg réwniez

moment przeniesienia praw wtasnosci.
Incoterms nie zajmuija sie:

e stosunkami miedzy spedytorem i przewoznikiem oraz ubezpieczycielem, co jest czesto

btednie interpretowane,

e transferem i przeniesieniem praw wtasnosci,

11| 31



Eksport na Swiecie — aspekty prawne w kontraktach B2B

e precyzowaniem prawa wtasciwego dla realizacji umowy i jurysdykgcji,
e normowaniem warunkéw ptatnosci i stosunkéw z bankami.

Co wiecej, Incoterms nie obowigzujg w zakresie w jakim umawiajace strony, rozstrzygajac kwestie

kosztow i odpowiedzialnosci za dostawe, postanowity inacze;j.
Najczesciej uzywane reguty Incoterms
Reguta Incoterms Ex Works, czyli Z Zaktadu - EXW

Oznacza minimalne zobowigzania dla sprzedajgcego. Przeniesienie ryzyka ze sprzedajgcego na
kupujacego nastepuje w magazynie, biurze lub w innym miejscu, gdzie nastepuje odbiér towaru.

Wszelkie optaty ponosi kupujacy.
Reguta Incoterms Delivered At Place, czyli Dostarczone Do Miejsca - DAP

Przeniesienie ryzyka ze sprzedajgcego na kupujgcego nastepuje kiedy towary znajdg sie we
wskazanym miejscu i zostang przygotowane do roztadowania. Reguty incoterms 2020 wyraznie
zezwalajg, by transport odbywat sie na podstawie umowy transportowej lub bez angazowania

przewoznika bedacego strong trzecia.
Reguta Incoterms Delivered Duty Paid, czyli Dostarczone, Cto Optacone - DDP

Jest doktadnym przeciwienstwem EXW. Sprzedajgcy ponosi catosé ryzyka i optat (w tym odprawy
celnej eksportowej), zwigzanych z dostarczeniem towaréw do wskazanego miejsca przeznaczenia lub

do okreslonego punktu.
Rozktad obowigzkow: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: EXW)
Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Cto eksportowe

e Sprzedajacy: nie
12 |31
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e Kupujacy: tak
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport koncowy
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Rozktad obowigzkdw: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: DAP)
Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie

Transport wstepny
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e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport koncowy
e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie
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Rozktad obowigzkdw: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: DDP)
Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe

e Sprzedajacy: tak
e  Kupujacy: nie

Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto importowe
e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie
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Transport kofncowy

e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie
Incoterms 2020 - lista pozostatych regut dla kazdego rodzaju transportu
Free Carrier (pl. Przewoznik Franco) - FCA
Carriage Paid To (pl. Przewozne optacone do) - CPT
Carriage and Insurance Paid To (pl. Przewozne i ubezpieczenie optacone do) - CIP
Delivered at Place Unloaded (pl. Dostarczone do miejsca, wytadowane) - DPU
Rozktad obowigzkow: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: FCA)

Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny

e Sprzedajgcy: tak

e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport gtowny
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak

Ubezpieczenie transportu
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e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport kofncowy

e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak

Rozktad obowigzkow: ryzyko i optaty(Incoterms 2020: CPT)

Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie
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Transport gtéwny

e Sprzedajacy: opfaty

e Kupujacy: ryzyko

Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport kofncowy
e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak

Rozktad obowigzkow: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: CIP)

Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe

e Sprzedajacy: tak
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e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: opfaty
e Kupujacy: ryzyko
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: optaty
e Kupujacy: ryzyko
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport koncowy
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Rozktad obowigzkdw: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: DPU)
Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie

Transport wstepny
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e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: tak (dobrowolne)
e Kupujacy: nie
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport koncowy
e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak

Incoterms 2020 - lista regut dla transportu morskiego i wodnego $rodlgdowego

Free Alongside Ship (pl. Franco wzdtuz burty statku) - FAS
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Free On Board (pl. Franco statek) — FOB
Cost and Freight (pl. Koszt i fracht) - CFR
Cost Insurance and Freight (pl. Koszt, ubezpieczenie i fracht)- CIF
Rozktad obowigzkdw: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: FAS)
Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)

e Sprzedajacy: nie
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e Kupujacy: tak
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport kocowy
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Rozktad obowigzkdw: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: FOB)
Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie

Transport gtéwny

e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Ubezpieczenie transportu

e Sprzedajacy: nie
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e Kupujacy: tak
Roztadunek z transportu

e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak
Cto importowe

e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak
Transport kofncowy

e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak
Rozktad obowigzkdw
Pakowanie

e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie
Transport wstepny

e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie
Cto eksportowe

e Sprzedajacy: tak

e Kupujacy: nie

gtéwnego (obstuga)

: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: CFR)

Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)

e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie

Transport gtowny
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e Sprzedajacy: opfaty
e Kupujacy: ryzyko
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak

Cto importowe

e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak
Transport kofncowy

e Sprzedajacy: nie

e Kupujacy: tak

Rozktad obowigzkow: ryzyko i optaty (Incoterms 2020: CIF)

Pakowanie
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Transport wstepny
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie
Cto eksportowe
e Sprzedajacy: tak
e Kupujacy: nie

Zatadunek do transportu gtéwnego (obstuga)
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e Sprzedajacy: do momentu dostawy wzdtuz statku
e Kupujacy: od momentu dostawy wzdtuz statku
Transport gtéwny
e Sprzedajacy: opfaty
e Kupujacy: ryzyko
Ubezpieczenie transportu
e Sprzedajacy: opfaty
e Kupujacy: ryzyko
Roztadunek z transportu gtéwnego (obstuga)
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Cto importowe
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Transport koncowy
e Sprzedajacy: nie
e Kupujacy: tak
Co nowego w Incoterms 20207?
Incoterms 2010 vs Incoterms 2020
Reguta DAT zostata zastgpiona przez regute DPU.

Reguta FCA umozliwia obecnie w sytuacji, w ktérej to kupujgcy udzielit przewoznikowi instrukcji, aby
ten wystawit sprzedajgcemu dokument transportowy stwierdzajacy, ze towary zostaty zatadowane, a

sprzedajacy jest zobowigzany dostarczy¢ kupujgcemu taki dokument.

Reguty CIF oraz CIP przewidujg nowy domysiny standard ubezpieczenia.
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Reguty FCA, DAP, DPU i DDP uwzgledniajg obecnie mozliwos¢ organizacji przewozu przez samego

sprzedawce lub nabywce bez zaangazowania podmiotdw trzecich.
Bardziej czytelne sg tez obowigzki stron dotyczace bezpieczenstwa.

Dla kazdej reguty przewidziane zostaty odrebne “Explanatory Notes for Users” (noty wyjasniajace dla

uzytkownikéw).

Reguta CIP wymaga obecnie zapewnienia ochrony ubezpieczeniowej co najmniej na poziomie ICC A

lub rGwnowaznym (zgodnie z klasyfikacjg Instytutowych Klauzul tadunkowych).
Najczesciej stosowane btedy przy stosowaniu Incoterms

e nieprawidtowe opisanie stosowanej reguty

e nieznajomosc rozwiniec skrotow nazw regut

e Dbtednie dobrana reguta

e zatozenie, ze Incoterms regulujg stosunki ze spedytorem, posrednikiem czy bankiem

przekonanie, ze Incoterms sg sztywnymi regutami i nie podlegajg modyfikacji

Cwiczenie 2: Jaka reguta Incoterms 2020 bedzie najbardziej korzystna dla Twoje;

firmy?

Przejdz do strony firmy ITRO, aby dowiedziec sie, czym s3a Incoterms.

Blok 3. Spedycja i ubezpieczenie

Spedycja - podstawowe informacje
Co musisz wiedzie¢?

Kazda dziatalnos¢ gospodarcza polegajaca na organizowaniu przewozu tadunkdéw na zlecenie osoby
prawnej lub fizycznej i na wykonaniu niezbednej grupy czynnosci dodatkowych, wynikajacych ze

specyfiki zlecenia, nazywana jest spedycja.

Spedycja obok transportu i logistyki jest jednym z elementéw branzy TSL (transport-spedycja-

logistyka).
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Umowa przewozu oraz umowa spedycji nalezg do tzw. umow nazwanych — zostaty wprost wskazane i
zdefiniowane w przepisach prawa. Definicje obu uméw znajdziemy odpowiednio w przepisach art.

774 Kodeksu Cywilnego oraz art. 794 § 1 Kodeksu Cywilnego.
Umowa przewozu
Na czym polega?

Umowa przewozu to umowa mocg ktdrej przewoznik zobowigzuje sie w zakresie dziatalnosci swego

przedsiebiorstwa do przewiezienia za wynagrodzeniem oséb lub rzeczy.
Co obejmuje?

Umowa przewozu koncentruje sie wyfacznie na fizycznym przemieszczeniu przesytki, czyli zmianie
miejsca potozenia rzeczy od chwili nadania, czy oséb, od momentu zajecia miejsca w $rodku

transportowym, na miejsce przeznaczenia osiggniete w chwili wykonania umowy.
Na co trzeba zwrdéci¢ uwage zawierajgc umowe przewozu?

W umowie przewozu przewoznik zobowigzuje sie do transportu towaru. Nie jest zobowigzany do
zadnych innych czynnosci. Elementami istotnymi sg: doktadne oznaczenie punktow poczatkowego i
koncowego swiadczenia przewozowego, okreslenie wielkosci wynagrodzenia oraz wskazanie

przedmiotu przewozu.
Zakres obowigzkow przewoznika

Sprawdzenie przesytki

Przewoznik moze sprawdzi¢, czy przesytka odpowiada oswiadczeniom nadawcy zawartym w liscie
przewozowym oraz czy zachowane zostaty przepisy dotyczace rzeczy dopuszczonych do przewozu na

warunkach szczegdlnych.
Przewéz

Przewoznik jest zobowigzany do przewiezienia przesytki w wyznaczonym terminie z punktu A do

punktu B.
Wydanie przesytki odbiorcy

Przewoznik jest obowigzany niezwtocznie powiadomic odbiorce o nadejsciu przesytki do miejsca
przeznaczenia. Zawiadomienie to zwane ,awizem” moze zosta¢ dokonane dowolnej formie. Wazne
jednak, aby doszto do odbiorcy w odpowiednim czasie oraz by zawierato okreslenie daty i godziny

przygotowania przesytki do odbioru.
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Problemy z wykonaniem

Przewoznik zawsze odpowiada za strate fadunku, jego uszkodzenie, ubytek, czy opdznienia
wynikajgce z winy przewoznika. Przyczyne i czas przedtuzenia terminu przewozu przewoznik ma

obowigzek wskazac w liscie przewozowym.
Umowa spedycji
Na czym polega?

Umowa spedycji polega na tym, ze spedytor zobowigzuje sie za wynagrodzeniem w zakresie
dziatalno$ci swego przedsiebiorstwa do wysytania lub odbioru przesytki albo do dokonania innych

ustug zwigzanych z jej przewozem.
Co obejmuje?

Istotg umowy spedycji sg wszystkie kwestie okotoprzewozowe, nie dotyczg jednak samego przewozu.
W tresci takiej umowy musi by¢ podkreslone, ze jej zakres obejmuje szerszy zakres obowigzkéw,

ktoéry powinien by¢ w miare precyzyjnie okreslony.
Ktérg umowe wybrac?

Umowa spedycji dla swojego istnienia wymaga zaistnienia ,, podstawowego” stosunku prawnego,
wobec ktorego sama umowa spedycji ma charakter pomocniczy. Tym stosunkiem bedzie umowa

przewozu rzeczy. Umowa spedycji jest bowiem umowag towarzyszgcg umowie przewozu.
Zakres obowigzkow spedytora

1. przyjmowanie zlecen spedycyjnych i udzielanie porad zwigzanych z procesami

spedycyjnymi
2. wybor srodka transportu
3. zawieranie umow o przewoz
4. ubezpieczanie przesytki
5. sporzadzanie dokumentacji transportowej
6. odbidr przesytki od nadawcy i przygotowanie jej do przewozu
7. nadanie przesytki na srodek transportu wraz z dokumentacjg transportowg

8. odbidr przesytki ze srodka transportu wraz z dokumentacjg transportowa

28 | 31



Eksport na Swiecie — aspekty prawne w kontraktach B2B

9. odprawa celna

10. przekazanie przesytki odbiorcy
Umowa spedycji i przewozu. O czym trzeba pamietac?

I maksymalnie precyzyjne formutowanie postanowien umowy, bez wzgledu na to czy

podpisujemy umowe spedycji czy przewozu
1. Konwencja CMR nie ma zastosowania do umow spedycji, ale ma do uméw przewozu

M. spedytor moze rownoczesnie sam by¢ przewoznikiem tj. oprécz ustug zwigzanych z

przewozem wykona réwniez fizyczny przewdz

V. sama nazwa umowy i terminologia w niej uzywana nie ma znaczenia; jezeli w umowie mowa

jest tylko o przewozie — mamy do czynienia z umowg przewozu
Ubezpieczenie tadunku

Ubezpieczenie OC przewoznika, bez wzgledu na to czy obejmuje przewdz krajowy czy
miedzynarodowy, zalicza sie do grupy ubezpieczen transportowych. Ubezpieczenie mienia w
transporcie natomiast (CARGO), to ochrona dodatkowa, dedykowana podmiotom zlecajgcym

przewdz.
Odpowiedzialnos¢ cywilna przewoznika - OCP

Dlaczego OCP?

Odpowiedzialno$¢ Cywilna PrzewozZnika to jedno z najpopularniejszych ubezpieczen transportowych.

Nie jest obowigzkowe, ale odgrywa znaczng role przy prowadzeniu dziatalnosci przewozowej.
Od czego chroni?

Ogdlne warunki OCP przewidujg objecie ochrong ubezpieczeniowg za szkody powstate podczas
wykonywania zawartej umowy przewozu — z tytutu niewykonania lub nienalezytego wykonania

umowy przewozu (kradziez, uszkodzenie lub zniszczenie towaru, opdznienie dostawy).
A jesli szkoda nie jest uwzgledniona w OCP?

Jesli przewoznik nie zadba o wprowadzenie stosownych zapiséw do swojej polisy, w razie
wystgpienia okreslonej szkody, ktdra nie jest objeta ubezpieczeniem, szkode bedzie musiat pokry¢

sam przewoznik.

Wazne
29| 31



Eksport na Swiecie — aspekty prawne w kontraktach B2B

Polisy OC nie chronig bezposrednio tadunku. OC przewoznika chroni tylko i wytgcznie dany przedmiot
i tylko w sytuacji, gdy zaistnieje jego odpowiedzialnos¢ za zdarzenie.

Ubezpieczenia mienia w transporcie (Cargo)

Dla kogo?

Produkt ten skierowany jest do podmiotéw zlecajacych transport towardw, ktdre chciatby

dodatkowo chroni¢ fadunek na wypadek powstania szkdd podczas jego przewozu.
Od czego?

Obejmuje szkody powstate na skutek dziatania sit natury, upadku obiektu na srodek transportu,
wypadku, jakiemu ulegt sSrodek transportu, kradziezy i rabunku oraz innych okolicznosci, ktére

doprowadzity do utraty pierwotnej wartosci tadunku.
Jak dtugo?

Polise ubezpieczenia CARGO podpisuje sie standardowo na okres 12 miesiecy, a w wypadku szkody

na wyptate odszkodowania czeka sie 30 dni od daty otrzymania zawiadomienia o szkodzie.
Jaki transport?

Ubezpieczeniem CARGO moze by¢ objety jeden lub wiecej tadunkdéw przewozonych w wyznaczonym
okresie w transporcie drogowym, kolejowym, wodnym srédlagdowym, morskim, lotniczym oraz

kombinowanym.

Sesja pytan i odpowiedzi
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